
新春伊始，县域经济活力涌

动。作为服务县域经济的主力军，

中国邮政储蓄银行股份有限公司

阳江市阳东支行 （以下简称“邮

储银行阳江市阳东支行”） 立足

地方发展实际，以普惠金融为抓

手精准对接县域产业需求，用实

干开启新年服务新局。今年 1 月，

邮储银行阳江市阳东支行向辖区

企业投放贷款超 7000 万元，为广

东省阳江市阳东区中小微企业复

工复产、扩能升级注入关键金融

动能。

县域经济的根基在产业，特色

产业是县域经济的核心竞争力。阳

江市素有“中国刀剪之都”美誉，

阳东区作为核心产区，五金刀剪产

业已形成集原材料供应、生产加工

到产品销售的完整产业链，集聚相

关企业超千家，是支撑区域经济发

展的支柱产业，也是吸纳就业、带

动民生改善的关键领域。其中，数

量众多的中小微企业作为产业链的

“毛细血管”，其活力直接关系到县

域产业生态的稳定与繁荣。今年以

来，随着市场需求增加，当地制造

企业进入复工复产、扩产增能关键

期，原材料采购、生产线升级等方

面的资金需求集中释放，成为县域

经济复苏进程中的重要金融需求

点。

精准对接县域产业融资需求，

是金融赋能县域经济的关键。针对

辖区制造企业“短、小、频、急”

的融资痛点，邮储银行阳江市阳东

支行主动下沉服务重心，提前谋划

部署，组建专业金融服务团队，深

入阳东区工业园区、五金刀剪产业

聚集区开展全覆盖走访调研，一对

一摸清企业发展规划与资金缺口，

建立县域企业金融需求清单。服务

过程中，邮储银行阳江市阳东支行

依托数字化转型成果打破传统信贷

模式限制，大力推广“小微易贷”

等线上信贷产品，实现贷款申请、

审批、放款全流程线上化办理，大

幅压缩服务时效；针对县域中小微

制造企业多为轻资产的特性，通过

银担合作、产业链融资等多元模式

量身定制信贷方案，有效破解企业

融资难、融资慢问题，让金融资源

快速直达县域产业发展一线。此次

7000 万元贷款的投放，聚焦在阳

东区五金刀剪、金属加工、装备制

造等核心县域产业，覆盖产业链上

游原材料加工、下游成品生产等多

个环节的中小微企业，有效缓解了

企业复工复产和技术改造的资金压

力，为县域产业集群复苏注入强心

剂。

作为扎根阳东、服务县域的

金融机构，邮储银行阳江市阳东

支行始终将金融服务与县域经济

发展深度绑定，把支持地方特色

产业发展作为践行普惠金融、赋

能县域振兴的核心抓手。依托阳

东区五金刀剪产业优势，邮储银

行阳江市阳东支行后续将持续深

化普惠金融服务举措，进一步加

大对县域特色产业的金融支持力

度。一方面，邮储银行阳江市阳

东支行紧扣五金刀剪产业转型升

级需求，创新推出适配县域产业

发展的特色信贷产品，重点支持

企业开展技术创新、智能化改造、

品牌建设与跨境电商布局，助力

阳东刀剪产业从“制造”向“智

造”升级，增强县域产业核心竞

争力。另一方面，邮储银行阳江

市阳东支行持续深化“行长值大

堂”常态化机制，推动金融服务

进一步下沉乡镇、园区，组建专

属县域产业服务团队，开展常态

化企业走访对接，为五金刀剪产

业链上下游企业提供“融资+结

算+产业咨询”的综合金融服务，

全面提升金融服务县域经济的精

准度与实效性。

县域经济发展需要多方协同发

力，邮储银行阳江市阳东支行加强

与阳东区政府、行业协会、工业园

区的联动合作，整合政策、产业、

金融等各方资源，构建“政银协

企”协同的县域金融服务生态，推

动金融资源更高效地配置到县域经

济发展的重点领域和薄弱环节，让

普惠金融“活水”持续润泽阳东制

造行业的每一个角落。

下一步，邮储银行阳江市阳

东支行将继续坚守服务县域经济

初心，秉持“进步，与您同步”

的服务理念，以阳东区五金刀剪

特色产业为核心抓手，持续加大

普惠贷款投放力度，不断创新金

融产品与服务模式，以更高效、

更精准、更贴心的金融服务，全

方位赋能阳东区制造业高质量发

展，为夯实县域经济根基、推动

阳东县域经济提质增效贡献更多

邮储力量。

金融“活水”润阳江
本报记者 付曦地 通讯员 刘 欣 冯 勃

在服务地方经济的广袤田野

上，他用脚步丈量每一寸土地，以

专业破解企业发展难题，更以一名

共产党员的赤诚，温暖着每一位客

户的心，他就是江苏海门农村商业

银行股份有限公司 （以下简称“海

门农商银行”） 公司金融部 （普惠

金融） 客户经理张佳明。

自 2013 年入行，从柜员到客

户经理，再到对公业务骨干，张佳

明始终踏实耕耘，用专业和热忱服

务实体经济，展现了共产党员的先

锋本色。在首届江苏农商联合银行

“鼎星·客户经理”评选中，张佳

明荣获“奋进之星”称号，这正是

对他多年深耕与奋进的最佳注解。

脚步丈量需求
“铁脚板”踏出信任之路

2016 年，张佳明从柜员岗位

转型为客户经理。面对全新的挑

战，张佳明没有丝毫退缩，而是将

压力转化为“紧盯目标、锲而不

舍”的实际行动。张佳明深信“没

有调查就没有发言权”，自此开启

了他名副其实的“铁脚板”营销模

式。

六年间，张佳明的足迹覆盖

余东、三厂辖区内所有行政村、

工业园区。张佳明随身携带的笔

记本里，详细记录着客户的经营

特点、资金周期和潜在需求。一

次次主动上门，一遍遍耐心沟通，

张佳明不仅营销产品，更倾听诉

求，为企业发展出谋划策。许多

客户谈起张佳明，都会由衷地说：

“张经理为人实在，做事靠谱，找

他办事，我们心里特别踏实。”这

份沉甸甸的“踏实”，正是张佳明

用无数次的拜访、以真诚换真心

浇筑而成的信任基石。

专业创造价值
“金钥匙”破解企业难题

2022 年 ， 因 业 务 能 力 突 出 ，

张佳明调入公司金融部，专攻对公

业务。面对更为复杂的企业融资、

结算等综合性需求，张佳明迅速钻

研新产品、新政策，力求为企业提

供最适配的解决方案，将海门农商

银行的温度融入专业服务之中。

张佳明的专业，体现在对客户

难题的精准洞察与破解上。南通一

家新材料生产企业曾是其他银行的

“忠实客户”，张佳明接手营销后，

并未急于求成，而是长期关注、持

续联络。2024 年，张佳明敏锐地

捕捉到，企业收到较多来自外省小

规模农商银行的银行承兑汇票，资

金流转速度较慢。张佳明立刻想到

“海商 e 贴”产品，主动上门详细

介绍其灵活、高效的优势。以此为

突破口，张佳明提供了整套贴心的

票据服务方案，迅速解决了企业的

资金周转难题。专业、高效的服务

体验深深打动了客户，2025 年 5

月，企业将一笔重要的贷款业务交

给了海门农商银行，也交给了这位

值得信赖的客户经理。张佳明用一

把专业的“金钥匙”，打开了客户

紧闭的心门，更打通了银企合作的

共赢之路。

党员冲锋在前
“农商速度”诠释使命担当

作为一名共产党员，张佳明

始终将“冲锋在前、担当在先”

作为自己的行动准则。2025 年 4

月，南通一家纺织企业因突发状

况面临紧急流动资金缺口。张佳

明获悉后，第一时间赶赴企业，

详细了解困境。张佳明深知“时

间就是生命线”，立即与行内审

查、放款环节的同事协同作战，

开启绿色通道，加班加点完成现

场调查、资料收集、报告撰写和

流程推进。在张佳明的高效推动

和各部门无缝配合下，从贷款受

理到最终资金发放到位，全程仅

用2 天。这笔贷款犹如一场“及

时雨”，精准化解了企业的燃眉

之急，确保顺利投产。这令人信

赖的“农商速度”背后，正是张

佳明作为一名共产党员，用行动

诠释的初心与担当。

截至 2025 年年末，由张佳明

负责的民营企业达 41 户，较 2024

年 新 增 6 户 ； 贷 款 年 日 均 余 额

12.39 亿元，较 2024 年净增 1.24 亿

元。数字背后，是一名党员始终如

一的初心与默默耕耘的坚守。张佳

明将继续用专业与真诚，深耕金融

服务实体经济这片沃土，在海门农

商银行高质量发展的征程中，默默

贡献着自己的光与热。

（通讯员 董佳佳）

铁脚板踏出信任路

2025 年以来，湖南靖州农村商业银行股份有限公

司 （以下简称“靖州农商银行”） 持续加大信贷投放

力度，优化金融服务质效，实现信贷投放规模、结构、

质效同步提升，为靖州苗族侗族自治县实体经济高质

量发展注入强劲金融动能，用实干担当彰显本土金融

主力军本色。截至 2025 年年末，靖州农商银行各项贷

款余额达 32.30 亿元，较当年年初净增 2.41 亿元；其中

实体经济贷款余额达 26.34 亿元，实体经济贷款占各项

贷款比重超81%，切实将金融“活水”精准滴灌至县域

经济发展的各领域、各环节。

靖州农商银行坚持党建与业务深度融合，通过推

行“两张清单”、深化“三级共建”、落实“四项机

制”，凝聚服务实体经济强大合力。靖州农商银行主动

对接县委、县政府及相关部门，派驻“金融村官”，与

乡村社区签订党建共创协议，精准对接县域产业规划；

全员下沉一线开展调研，梳理12项“需求清单”，整合

10 项“资源清单”，实现金融服务与实体需求无缝对

接。各网点设立 60 余个“党员责任岗、先锋岗、示范

岗”，推行党员联点包村制，开展共建联建活动 26 次、

普惠金融知识“三进”主题党日活动 20 余次，延伸金

融服务触角。

在乡村振兴领域，靖州农商银行以“普惠金融预

授信”为抓手，完成全县124个行政村5.09万户、总额

18.82 亿元的整村预授信工作，结合“网格化+地毯式”

走访与“靖州县政府生态价值实现”APP，完善居民信

用信息电子档案并动态更新，有效转化白名单客户

1989 户、用信 16487 万元，惠农秒贷用信 303.74 万元，

切实解决农户“贷款难、担保难”问题，为农业生产、

农村建设提供坚实资金支撑，助力生态资源向经济价

值转化。

在小微服务领域，针对小微企业融资“短、小、

频、急”特点，靖州农商银行成立小微企业融资专项

小组，实施“行长走万户、金融惠民企”专项行动，2025 年走访小微

企业3164户，新增小微企业贷款159户、金额51767万元。靖州农商银

行在城区推行“网格化营销+行业网格化管理”，从“粗放式狩猎”转

向“精细化农耕”，深入挖掘市场商圈、工业园区优质小微资源，截至

2025 年年末，靖州农商银行存量小微企业贷款 1241 户，余额 10.98 亿

元，小微企业申贷通过率达 100%，全方位满足小微企业发展资金需

求。                    （通讯员 黄 婷）
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张佳明在企业走访调研 通讯员 董佳佳摄

人勤春来早，马跃助农耕。

2026 年，新疆农村商业银行股份

有限公司 （以下简称“新疆农商

银行”） 计划投放春耕备耕信贷

资金超 1000 亿元，以“快马加

鞭”之势为建设农业强区注入了

源源不断的金融“活水”。

新疆农商银行由新疆农村信

用社改制而成，于 2025 年 12 月

29 日揭牌开业，是西北首家省级

统一法人农商银行。新疆农商银

行传承农村信用社服务“三农”

的传统优势，兼备“统法”的改

革红利。今年以来，新疆农商银

行牵头与新疆农业融资担保有限

责任公司 （以下简称“新疆农担

公司”） 签署合作协议，以此为

农户增信，实现 30 万元以下农户

贷款纯信用免抵押，全面提升广

大农户春耕备耕资金的获得率。

在此基础上，新疆农商银行

筹划与农口相关部门合作，搭建

集“网格管理、客群信息、三调

地图”为一体的“金融一张图”，

信贷经理可借助这张“三维立体

版全域农业数据地图”的多维度

数据，精准核定农户、新型农村

经济主体、涉农企业的信贷额

度，精准提供大额授信、分期还

款、受托支付等全套金融服务，

精准支持土地流转、设备升级与

产业链延伸等现代农业发展。

在涉农信贷产品方面，新疆

农商银行一改“小散”模式，聚

焦“将新疆打造成全国优质农牧

产品重要供给基地”这一战略目

标，持续加大涉农产业支持力

度。其中一项举措为 150 亩以上

种养大户和新型农业经营主体，

推出最高额度为 300 万元的大额

线上普惠产品——“聚农 e 贷”。

目前，此产品已在伊犁哈萨克自

治州、昌吉回族自治州等地试

点，计划于年内推广至全疆。

在做实普惠金融方面，新疆农

商银行将纯信用线上产品——“福

农 e 贷”的额度从 10 万元提高到

30 万元，还特别针对棉农的需

求，对最高额度为 120 万元的纯

线上产品——“兴农 e 贷”进行

了贷款便捷性等方面的升级。

未来，新疆农商银行将坚守

市场定位、支农支小宗旨不变，

充分发挥扎根农村、贴近农业、

服务农民的优势，在专注主业、

完善治理、错位发展、减量提质、

降本增效上下功夫，进一步简化

贷款流程、加大信贷投放，力争

“十五五”期间农户贷款年均增长

率保持在5.3%以上。

惠农信贷助春耕
本报记者 查燕荣 通讯员 王 丹

中国农业银行股份有限公司

临夏分行 （以下简称“农行临夏

分行”） 近年来持续深耕县域市

场，不断将金融“活水”精准引

向甘肃省临夏回族自治州重点产

业，以实际行动认真践行服务

“三农”的初心和使命，全力奋进

新征程。

今年年初，农行临夏分行紧

抓春耕备耕关键时节，提前部

署，全面动员，仅一个月，投放

农 户 贷 款 4.82 亿 元 ， 实 现 净 增

3.99 亿元，余额 27.84 亿元，达到

历史新高点，及时有效地满足了

农业生产资料采购、产业升级等

方面的迫切资金需求，为打赢全

年粮食丰收和农牧产业发展提供

了坚实的金融保障。

产业振兴是乡村振兴的重中之

重，农行临夏分行紧紧围绕当地

“牛羊菜果薯药菌花”等特色产业

体系，积极推广“富民贷”“乡旅

贷”等农户专属贷款产品，让金融

“活水”精准滴灌到产业链的每一

个环节。畜牧产业是临夏传统优势

产业，在各县已形成从养殖到加工

一体化全产业链体系。

年初以来，农行临夏分行惠

农服务团队深入各乡镇开展政策

宣讲，及时将金融服务送至农户

家门口。仅 1 月份，农行临夏分

行便在临夏县发放农户贷款 8568

万元、在东乡族自治县发放农户

贷款 6896 万元，为当地群众扩大

养殖、发展生产有力提供了资金

支持。

金融服务延伸至田间地头，

解了农户的燃眉之急。纯信用、

低利息、高效率，是农行临夏分

行农户贷款投放的鲜明特点。永

靖县三塬镇下塬村村民肖增西便

是这项惠民政策的直接受益者，

谈及农行临夏分行的贷款服务，

肖增西满是感激：“村里新修了高

标准温室大棚，我想承包种植西

红柿、草莓，可资金缺口一直没

补上，急得睡不着觉。抱着试一

试的心态申请贷款后，客户经理

第二天就上门调查，很快就拿到

了 20 万元贷款，真是解了我的燃

眉之急。”

这些金融服务背后，是一个

个被点燃的梦想和实实在在的获

得感。2025 年年末，农行临夏分

行贷款余额达 107.53 亿元，五年

来累计投放各类贷款超 105 亿元，

年均投放额稳居临夏全州金融机

构前列。

服务至田间 巧解燃眉急
本报记者 吴舒睿 通讯员 马 祥

春归延边，万物勃发。为深入

践行服务“三农”初心使命，为外

出务工返乡人员传递“农情服务 

温暖亲人”的诚挚关怀与安心保

障，日前，中国农业银行股份有限

公司延边分行 （以下简称“农行延

边分行”） 2026 年“暖春行动”

正式启动。此次行动紧扣朝鲜族聚

居的边疆地域特征，将便捷服务与

暖心关怀融入群众生产生活，让金

融暖流顺着返乡路、淌进村落间，

为延边大地注入民生温度与发展动

能。

今年春节前夕，外出务工人员

集中返乡，叠加朝鲜族群众节庆筹

备需求，金融服务迎来集中爆发

期。农行延边分行迅速响应，全员

下沉一线，以“流动服务”破解

“固定网点”局限，组建专业外拓

服务团队，将金融服务车打造成可

移动、全功能的“田间银行”“社

区驿站”。

农行延边分行服务车配齐移

动开卡终端、便携制卡设备及应

急物资，深入乡镇集市、村部活

动室、居民聚居区等人员密集区

域，现场为群众办理三代社保卡

换发、激活业务，实现“申请—

制卡—启用”全流程闭环，高峰

时段 5 分钟即可办结一单业务，

针对行动不便的客户提供上门服

务，用暖心服务切实化解“数字

鸿沟”。

立足延边朝鲜族群众聚居、部

分老年群体存在语言沟通障碍的实

际，农行延边分行专门组建由党员

骨干、双语能手、业务精英构成的

“双语党员突击队”，让服务突破语

言壁垒、贴近民族习惯。一句句亲

切的母语问候、一次次耐心的操作

指导，让金融服务不仅高效便捷，

更饱含民族温情，成为连接银行与

群众的“连心桥”。

此次“暖春行动”，是农行延

边分行深耕边疆普惠金融、践行

金融为民理念的生动实践。下一

步，农行延边分行将继续坚守服

务“三农”初心使命，聚焦群众

急难愁盼，持续下沉服务重心、

创新服务形式，让流动服务更便

捷、双语服务更贴心、金融科普

更深入，以扎实的金融举措温暖

民心、助力乡村振兴，让普惠金

融的阳光照亮延边每一个角落，

为地方经济社会高质量发展提供

坚实金融支撑。

暖春服务情系边疆
本报记者 王天武 通讯员 郎雪娇
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