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夜幕降临，汉江之畔的湖北省十堰市

郧阳区柳陂镇龙韵村灯火璀璨。武当不夜

城街区内，千盏宫灯流光溢彩，武当武术

展演刚柔并济，特色美食香气四溢，文创

摊位人头攒动……作为鄂西北首个乡村沉

浸式夜游文旅项目，自 2023 年开街以来，

武当不夜城累计接待游客超 230 万人次，

蝶变为网红文旅地标，成为撬动郧阳夜经

济的重要引擎。

繁华背后，离不开金融力量的持续赋

能。湖北郧县农村商业银行股份有限公司

（以下简称“郧县农商银行”） 深耕本土、

聚焦普惠，以精准服务与创新产品为支

点，为武当不夜城注入源源不断的金融

“活水”，推动夜经济业态加速成长。

锚定经济阵地 构建服务体系

夜经济是城市活力的“晴雨表”，小微

商户则是烟火气的“主力军”。郧县农商银

行立足县域发展实际，主动融入武当不夜

城建设，将其作为普惠金融服务夜经济的

核心载体，围绕“精准对接、产品适配、

服务下沉”，构建系统化金融服务体系。

龙韵村作为南水北调的移民村，商户

以当地村民和返乡创业者为主，普遍面临

规模小、资产轻、缺乏抵押物等难题。针

对夜经济“短、频、急”的资金需求特

点，郧县农商银行创新服务方式，组建

“夜经济金融服务队”，开展“星夜行动”，

将服务延伸至夜间，提供错峰上门、一站

式办理等贴心服务。

与此同时，郧县农商银行通过开展

“千企万户大走访”，对街区商户实现全覆

盖摸排，建立“一户一档”需求台账，分

类梳理不同业态金融需求。截至 2026 年 4

月，郧县农商银行已走访商户 200 余户，

收集各类需求 150 余项，实现需求精准对

接。

创新金融产品 破解融资难题

资金是夜经济发展的关键支撑。围绕

商户“融资难、融资贵”问题，郧县农商

银行持续优化信贷产品供给，提升服务效

率。

针对小微商户轻资产、信用好的特

点，升级“创业担保贴息贷款”，最高授

信50万元，免抵押、免担保，审批时间压

缩至 3 个工作日内，最快实现当天放款，

有效满足短期资金周转需求。

面向文旅业态升级需求，郧县农商银

行创新推出“文旅产业贷”产品，最高授

信 300 万元，支持信用、保证、抵押等多

种方式，匹配中长期经营发展。民宿经营

者王伟通过此产品获得80万元贷款，完成

升级改造后，入住率提升 40%，年收入增

加50余万元。

此外，郧县农商银行还推出“商圈专

项授信”，截至 2026 年 4 月，累计投放各

类贷款1.2亿元，支持商户180余户，其中

创业担保贴息贷款4500万元，切实为夜经

济发展提供资金保障。

延伸服务链条 激活消费场景

在破解融资难题的同时，郧县农商银

行进一步向消费场景延伸服务链条，推动

“融资+支付+惠民+宣传”一体化发展。

在支付结算方面，全面推广“农商 e

付”收款码，实现街区商户全覆盖，支持

多渠道收款、实时到账、手续费全免。目

前街区日均交易笔数超4500笔，日均交易

金额超150万元。

在便民服务方面，郧县农商银行设立

普惠金融服务点，提供基础金融业务办

理，并同步开展金融知识宣传，累计发放

资料5000余份，提升商户与游客金融风险

防范意识。

文旅深度融合 共绘振兴图景

作为“文旅新地标”，武当不夜城的

崛起，是郧阳区推进农文旅融合的生动实

践，也是金融赋能实体经济的典型案例。

郧县农商银行坚持“金融与文旅共

生、银行与商户共赢”，不仅提供资金支

持，还通过培训赋能、资源对接等方式，

提升商户经营能力，推动形成多业态联动

发展格局。

在金融支持带动下，周边农产品销

售、民宿经营等产业加快发展，带动 300

余名村民就业创业，人均年增收超3万元。

返乡创业者李杰在 5 万元贷款支持下发展

土特产生意，月收入稳定在 8000 元以上，

实现了“家门口就业、家门口增收”。

夜色渐深，灯火依旧璀璨。武当不夜

城的繁华，是消费活力的生动写照，更是

金融精准赋能的成果体现。郧县农商银行

以持续创新的产品与服务，为夜经济注入

动力，也为乡村振兴拓展出更加广阔的发

展空间。

（通讯员 朱 江）

烟火点亮“不夜城”

在湖南省安乡县焦圻镇，提起胡佑军和他的湖南柚君

家庭农场，乡亲们都会竖起大拇指。从最初的一片荒地，

到如今 198 亩的规模化果园，胡佑军用汗水和智慧，在这

片土地上描绘出一幅现代农业的生动画卷。而在他身后，

湖南安乡农村商业银行股份有限公司焦圻支行 （以下简称

“安乡农商银行焦圻支行”） 正以金融力量帮助这位“新农

人”圆梦。

走进湖南柚君家庭农场，放眼望去，三红蜜柚、沙田

柚挂满枝头，纽荷尔脐橙郁郁葱葱，阳光玫瑰葡萄架下绿

荫如盖。“当时就是看准了水果种植的前景，加上我们这

里的土壤气候条件适合柑橘柚类生长。”胡佑军回忆说。

当初他毅然返乡创业，流转土地 198 亩，开始了艰难的创

业之路。

多年来，胡佑军累计投入资金 260 万元，用于果园种

植、养殖建设、道路硬化等基础设施。如今，湖南柚君家

庭农场已种植三红蜜柚、沙田柚58亩，纽荷尔脐橙100亩，

阳光玫瑰葡萄 35 亩。品种结构合理，早中晚熟搭配，既分

散了市场风险，又延长了供货周期。

“以前这里路都不好走，下雨天车进不来，果子运不出

去。”胡佑军指着宽敞的农场道路说，“现在好了，大货车

能直接开到果园边上。”除了道路，湖南柚君家庭农场 500

多平方米的仓库、办公住宿房，100 多平方米的养殖圈舍，

500平方米的休闲小鱼池，以及加工配套设施，让湖南柚君

家庭农场俨然成为一个小型农业综合体。

“我们不仅种果子，还在探索‘种植+养殖+休闲’的

立体经营模式。”胡佑军介绍，鱼池可以垂钓，养殖圈舍可以发展生态循环农

业，未来农场将是一个集采摘、垂钓、餐饮、休闲于一体的田园综合体。

湖南柚君家庭农场的蓬勃发展，也为周边村民带来了就业机会。目前，

湖南柚君家庭农场固定工人 9 人，高峰期用工超 30 人，有效带动了周边村民

增收。胡佑军说，他最大的心愿就是通过自己的努力，把农场做大做强，带

动更多乡亲一起致富。

“今年果园进入丰产期，需要大量追肥，加上葡萄架要更新，资金确实紧

张。”胡佑军说。正当他为资金发愁时，安乡农商银行焦圻支行工作人员主动

上门走访，了解到他的资金需求。经过实地调查和评估，安乡农商银行焦圻

支行决定为其办理“产业担保贷”30万元。

如今，湖南柚君家庭农场的果树已经陆续挂果，站在果园高处，胡佑军

眺望着这片倾注了全部心血的土地，信心满满地说：“有安乡农商银行焦圻支

行的支持，我有信心把农场经营好，把品牌做起来，让更多人吃到我们安乡

的优质水果。”

在乡村振兴的大潮中，像胡佑军这样的“新农人”正乘风破浪，用勤劳

和智慧书写着新时代的田园牧歌。而安乡农商银行焦圻支行，正以更优质的

金融服务，为这些追梦人保驾护航。

（通讯员 马 颜）
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“综合融资成本低、信贷流程透明、

贷款发放高效，因有农行贷款支持，我们

公司购置新设备、推进工程项目‘不差

钱’，发展更有底气了！”近日，位于四川

省达州市达川区河市镇将军街的达州市达

川区河市陈含挖机经营部负责人伍发斌，

很感激获得中国农业银行股份有限公司达

州 达 川 支 行 （以 下 简 称 “ 农 行 达 川 支

行”） 的 400 万元贷款支持，并表达了对

农行达川支行明示信贷综合融资成本这一

举措的高度认同。

达州市达川区河市陈含挖机经营部是

当地从事工程机械与设备租赁的个体工商

户，口碑良好。不久前，达州市达川区河

市陈含挖机经营部与成都城投置地集团有

限公司签订了达州市翠屏大道土石方挖掘

作业的施工合同。为提升作业能力，项目

计划添购两台总价款 598 万元的挖掘机，

筹资 198 万元后，有 400 万元资金缺口急

需信贷支持。

了解情况后，农行达川支行第一时间

开辟了绿色通道，按照上级管理行农行达

州分行关于做好明示信贷综合融资成本工

作的要求，制作了 《企业贷款综合融资成

本清单》，并送到伍发斌手中，同时客户

经理还现场进行了逐项讲解。

“贷款利息等所有成本都明明白白地

标注在 《企业贷款综合融资成本清单》

里，一目了然，没有模糊性的收费项目，

这让我心里很踏实。”伍发斌说。在确认

后，伍发斌提交了贷款申请。农行达川支

行立即安排客户经理高效地完成了调查、

审查、审批全部流程，快速投放到位 400

万元贷款，为项目建设按下“快进键”。

明示信贷综合融资成本是监管部门推

出的维护金融消费者权益、优化营商环

境、降低实体经济融资成本的重要举措。

在中国人民银行达州市分行的指导下，

2025年第四季度，农行达州分行制定了推

广方案，在万源、开江两个县试点后，形

成了信贷新政，于今年第二季度开始全面

推广。

明示信贷综合融资成本新政的核心在

于将 《企业贷款综合融资成本清单》 作为

信贷要件，向借款人应示尽示、规范填

报、一户一档，确保其在签约前全面了解

融资成本，提升信贷消费的透明度。

为了让政策深入民心，农行达川支行

以辖内12个营业网点为主阵地，以网点厅

堂为主要场所，组建以客户经理为主要成

员的流动宣传小组，采用“线上+线下”

联动模式，持续开展宣传，推动信贷新政

进市场、进社区、进商户，直达人民群众

的生产生活场景。

与此同时，农行达川支行将优化服务

流程、精简信贷资料、提高办事效率嵌入

新政实施中，形成了“明示信贷综合融资

成本+优化服务”的新模式，助力企业快

速发展，为地方经济高质量发展注入了金

融新动能。

（通讯员 郑年孝 户学燕）

明明白白贷款 安安心心发展

近日，江苏海安农村商业银行股份

有限公司 （以下简称“海安农商银行”）

为艾利展示 （江苏） 股份有限公司投放

首笔500万元“微企易贷——中长期专项

产品”，精准匹配企业长周期经营与大额

稳定资金需求，为企业扩产增效、稳健

经营提供了持续金融支撑。

此产品由江苏农村商业联合银行股

份有限公司与江苏省融资再担保有限责

任公司联合推出，服务对象为江苏省内

注册的中小微企业及非企业经济组织、

个体工商户、小微企业主和农户，重点

支持企业设备更新、技术改造、原料采

购及产能扩张等周期较长的经营投入和

资金需求，同时额度最高可达2000万元，

精准破解小微企业中长期融资“额度偏

低、期限错配、担保不足”的核心痛点。

艾利展示 （江苏） 股份有限公司是

一家专注于连锁品牌形象、装配式品牌

终端道具制造的服务商，业务涵盖汽车

4S 店、油品零售加油站等品牌连锁终端

店铺标识、道具、家具等产品的研发、

设计、生产、仓储、装修及全流程售后

服务，可为商业综合体、品牌连锁、交

通设施、政企展厅等项目提供智慧生产

及装饰装修一体化解决方案，核心竞争

力突出。在日常走访中，海安农商银行

工作人员了解到企业拟新建生产线，加

之订单增加和新产品研发需求，亟须一

笔中长期、足额、稳定的流动资金保障

原材料采购与生产履约。海安农商银行

及时对企业的原始资金积累情况、生产

经营状况和未来发展趋势进行研判分析。

鉴于企业租赁厂房生产，无土地厂

房可供抵押，且下游回款周期长、需要

长期稳定资金的实际需求，恰逢“微企

易贷——中长期专项产品”推出，海安

农商银行第一时间成立专项服务小组，

开辟绿色通道，全力配合江苏再保南通

信用融资担保有限公司办理担保等相关

手续，从资料收集、现场调查到审批放

款通过仅用4天左右时间，为企业投放首

笔500万元贷款，切实解决了企业燃眉之

急。

长期以来，海安农商银行持续加大

辖内制造业企业信贷支持力度，通过主

动走访获客、丰富信贷产品、优化审批

流程、加强与政策类融资担保机构合作

等举措，为辖区内发展前景广阔但缺乏

抵押物的企业提供金融支持。此次“微

企易贷——中长期专项产品”的落地，

不仅有效满足企业日常周转与长期投入

双重需求，更提升了海安农商银行中长

期信贷服务能力与专业水平。

海安农商银行将继续加大产品推广

力度，不断深化银担多方合作，持续简

化办理流程、提升审批效率、优化服务

质效，以更长期、更精准、更普惠的金

融服务，助力更多中小微企业稳经营、

拓市场、增活力，为地方经济社会高质

量发展注入持续强劲的金融动力。

（通讯员 葛新颖）

“微企易贷”解企业燃眉之急

近日，河北云尚农业科技发展有限公

司向博野县农村信用联社股份有限公司

（以下简称“博野联社”） 小店信用社申

请的900万元贷款及时到账。

河北云尚农业科技发展有限公司是一

家专注于玉米种植，以玉米为主体进行食

品深加工及农业技术推广的科技型农业企

业。今年，河北云尚农业科技发展有限公

司先后与多家企业签订玉米购销合同，同

时正在大量采购玉米和建设食品加工厂。

由于多项投资，河北云尚农业科技发

展有限公司流动资金出现紧张的情况，这

一情况被开展“一池两新万企”行动的博

野联社小店信用社工作人员得知，他们第

一时间上门对接，在对公司经营状况、投

资项目及资金需求深入调研和综合评估

后，及时提供 900 万元授信，有效解决了

企业发展的燃眉之急。

今年以来，博野联社扎实推动“一池

两新万企”行动落地见效，有效解决经营

主体“融资难、融资贵”的问题。与此同

时，在推进“一池两新万企”行动中，博

野联社领导班子成员充分发挥“领头雁”

作用，带头对接当地市场监督管理局、发

展和改革局、税务局等相关部门，精准获

取企业清单。

根据获取的企业清单，博野联社按照小

微企业的经营类型、经营范围、融资需求等

特点梳理划分，安排工作专人对接，为小微

企业“精准画像”，提供专属信贷支持。

针对橡胶制造、丝网加工等特色产

业，博野联社推出“橡胶贷”“丝网贷”

等具有个性化、差异化、定制化的信贷产

品，还开通审批绿色通道，优化信贷审批

流程，简化审批材料，进一步提高了审贷

办贷效率。截至 4 月末，博野联社普惠型

小微企业贷款余额 18.12 亿元，较年初增

加 2.65 亿元，有效满足了小微企业生产发

展融资需求。

扎实走访 精准服务
本报记者 谢元辉 通讯员 王文静

从一张银行卡出发，撬动千万级客

流、十亿级授信，串联起文化认同、消

费升级与产业振兴。广东南雄农村商业

银行股份有限公司 （以下简称“南雄农

商银行”） 的“姓氏共富卡”实践，为

农村金融机构如何深挖地域文化资源、

服务扩大内需战略提供了生动样本。

南 雄 素 有 “ 中 华 姓 氏 文 化 名 都 ” 

之称，是广府文化的发祥地，承载着珠

三角及海外7000万广府后裔的寻根情结。

南雄农商银行敏锐捕捉这一独特文化资

源，创新推出“姓氏共富卡”，将抽象的

文化符号具象化为可支付、可享权、可

传播的金融载体。

此卡面设计深度融合广府姓氏文化，

选取珠玑古巷、梅关古道等本土人文地

标元素，目前已开发127个姓氏的专属卡

面。一张银行卡，由此成为连接血脉与

故土、情感与消费的“文化信物”。

为将“流量”转化为“留量”，南雄

农商银行联合当地 18 家特色头部商家，

打造“惠行”“雅住”“乐玩”“嗨吃”

“爱购”五大权益体系，覆盖从交通出行

到餐饮购物的全链条旅游消费场景。

持卡游客不仅在珠玑古巷感受历史

底蕴，更能全程享受专属折扣。这一

“一站式”沉浸式消费闭环，有效拉长了

游客停留时间，将南雄从“一日游”中

转站升级为具有强吸引力的消费目的地。

消费端的火热，最终反哺产业端。

依托“姓氏共富卡”带来的客流与现金

流，南雄农商银行为当地“百千万工程”

整体预授信 10 亿元，精准投向种植、养

殖、农产品加工及农家乐等乡村经营主

体。

南雄市古田农业开发有限公司是一

个典型范例。这家位于珠玑镇的综合性

农业龙头企业，过去以销售初级农产品

为主，附加值有限。在企业计划建设加

工车间、引进精炼及深加工生产线之际，

南雄农商银行主动上门，量身定制金融

服务方案，及时注入信贷资金，助力企

业实现“田园变公园、产品变商品”。

从田间鲜蔬到精深加工的农创产品，

再到可供游客体验的农耕研学项目，“姓

氏共富卡”不仅激活了需求侧消费力，

更引导了供给侧产业升级。随着游客量

攀升，当地特色农副产品伴手礼销量显

著增长。

如今，在“多措并举扩大乡村消费”

的政策背景下，“姓氏共富卡”的实践具

有重要的行业参考价值：一是找准文化

支点，将金融功能拓展至文化传承领域，

激活“寻根经济”这一独特资源禀赋；

二是构建消费闭环，通过场景整合实现

流量价值最大化；三是强化产融结合，

以消费端带动产业端，形成可持续发展

的内生增长动力。

下一步，南雄农商银行将持续深化 

“金融+文化+消费”创新模式，丰富消费

场景、强化产业联动，为扩大消费、促

进共同富裕贡献更多农金力量。

“姓氏共富卡”助力乡村振兴
本报记者 付曦地 通讯员 郭昕昕

农行达川支行客户经理在了解施工情况 通讯员 户学燕摄


